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RETAILER DIGITALE STRATEGICO PER I MERCATI
SVIZZERO, UE ED EXTRA-UE



CHI SIAMO
Siamo un'azienda dinamica con
sede in Bulgaria, specializzata
nella distribuzione digitale di
abbigliamento professionale e
dispositivi di protezione
individuale (DPI) di alta
gamma. Grazie alla nostra
posizione strategica nel sistema
VIES dell'UE, operiamo con la
massima efficienza fiscale.
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100% 
Conformità
Normativa

Espansione del
Mercato

 basata sui Dati

Integrazione di
Mercato

Omnicanale

La nostra struttura societaria in Bulgaria (conforme VIES) è
ottimizzata per massimizzare l’efficienza sulle esportazioni
Extra-UE, garantendo una superiore efficienza distributiva per i
vostri prodotti in mercati premium come la Svizzera.
Non cerchiamo un semplice fornitore, ma un partner industriale
con cui scalare il mercato.
Operiamo come vostro front-end commerciale dedicato in
territori ad alto potenziale: offriamo marketing predittivo e
pubblicità basati sui dati, mentre voi mettete l'eccellenza
manifatturiera che definisce gli standard di settore.



HUB DIGITALE VERTICALE
PER PROFESSIONISTI
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La Piattaforma INDARX Workwear non è un catalogo
generico, ma una boutique tecnica specializzata in

sicurezza. Selezioniamo solo marchi leader per offrire
soluzioni specifiche a chi lavora in ambienti difficili.

CALZATURE AD ALTE PRESTAZIONI
Scarpe S1P, S3 e calzature specializzate.

ABBIGLIAMENTO DA LAVORO TECNICO & ACCESSORI
Abbigliamento multitasche, ad alta visibilità e con
protezione termica.

PROTEZIONE AVANZATA
DPI di categoria III e sistemi anticaduta.

LE NOSTRE CATEGORIE PRINCIPALI
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INFRASTRUTTURA DIGITALE E SCALABILITÀ

AUTONOMIA OPERATIVA
Fungiamo da vostro ponte digitale:
gestiamo il marketing, rischio di
credito verso il cliente e conformità
fiscale amministrativa (VIES), mentre il
vostro magazzino si occupa della
spedizione. Riceverete ordini pronti
per l'evasione, già completi della
documentazione necessaria.

INTEGRAZIONE FLUIDA PER UNA DISTRIBUZIONE
AD ALTE PRESTAZIONI

ESPANSIONE DEL MERCATO
Non ci limitiamo a elencare i prodotti:
li scaliamo. Il nostro focus è su mercati ad
alto valore come la Svizzera, mercati
premium dove la domanda di qualità
giustifica ampiamente politiche di prezzo
coerenti con il marchio e procedure di
export. INDARX posiziona il vostro brand
davanti a clienti alto-spendenti gestendo
il ciclo di acquisizione, lasciando a voi
solo l'evasione dell'ordine verso
destinazioni altamente redditizie.

SINCRONIZZAZIONE DATI ADATTIVA
INDARX elimina i carichi di lavoro
manuali, attraverso la nostra piattaforma
system-agnostic che si adatta alla vostra
infrastruttura tramite ponti API
automatizzati o flussi di dati semplificati
XML/CSV, garantendo l'allineamento
dello stock in tempo reale per prevenire
ordini errati o errori manuali.



INDARX: Gestisce marketing,
acquisizione del cliente,
trasmissione degli ordini
snella e automatizzata tramite
protocolli standardizzati,
pagamenti e supporto vendita.

IL PARTNER:  Evasione e
spedizione diretta (Direct
Fulfillment) dalla propria
struttura al cliente finale.
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COLLABORAZIONE LOGISTICA E COMMERCIALE

Presentiamo ai nostri fornitori
ordini completi di
documentazione di
spedizione pre-validata: il
partner si concentra sulla
logistica, mentre noi
guidiamo la penetrazione
commerciale nei mercati UE
ed Extra-UE.

DIVISIONE DEI COMPITI CHIARA ED EFFICIENTE

Richiediamo il supporto per Blind Shipping: ordini evasi con
imballaggio neutro, senza materiale di marketing del fornitore.
Possiamo fornire la nostra distinta di imballaggio (Packing Slip)
da inserire nel pacco, garantendo al cliente un'esperienza
d'acquisto coerente con il brand INDARX.

SPEDIZIONI CON IMBALLAGGIO NEUTRO (BLIND SHIPPING),
PRIVO DI MATERIALE PROMOZIONALE DEL FORNITORE
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CRESCIAMO INSIEME
Siamo alla ricerca di partner che desiderino
espandere la propria presenza digitale attraverso
un rivenditore professionale e affidabile,
focalizzato su materiali di qualità.
Il nostro modello spazia dal posizionamento
digitale premium per utenti finali qualificati fino
alle forniture all'ingrosso B2B; ciò richiede una
struttura di prezzi all'ingrosso competitiva per
sostenere l'espansione digitale.

      DATI AZIENDALI

   DENOMINZIONE
         ENTE GIURIDICO:
        MAGIC DEAL LTD

   P.IVA: BG207541754

   PIATTAFORMA WEB
         indarx-workwear.com

   E-commerce mail:
    sales@indarx-workwear.com

   SOCIETÀ REGISTRATA VIES

   NAZIONE: BULGARIA
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STRATEGIE DI MARKETING
POTENZIAMENTO DEL MARCHIO
Investire in campagne PPC,
ottimizzazione per i motori di ricerca e
content marketing (guide tecniche e
video recensioni per aiutare i clienti a
scegliere i DPI più adatti, evidenziandone
le caratteristiche tecnologiche) ci permette
di dare visibilità ai prodotti. Questo
approccio selettivo non solo aumenta la
visibilità presso i potenziali clienti ma ci
consente anche di raccogliere preziosi
feedback dagli utenti finali riguardo le
loro esigenze e preferenze.

CAMPAGNE DI MARKETING MIRATE
L'attuazione di campagne di marketing
mirate attraverso i canali digitali ci aiuterà a
raggiungere target specifici del mercato. 
Utilizzando l'analisi dei dati per
personalizzare i messaggi, potremo
comunicare efficacemente la nostra
proposta di valore e coinvolgere i potenziali
clienti, aumentando la consapevolezza del
brand e, in ultima analisi, dando impulso
alle vendite dei vostri prodotti.

FOCUS SU SVIZZERA, EU ED
ESPORTAZIONE ESTERA
Strategia di espansione in 
Svizzera, mercati UE ed Extra-UE
attraverso campagne
geolocalizzate, sfruttando la
nostra struttura fiscale in 
Bulgaria.
.

https://www.google.com/search?q=svizzera&kgmid=/m/06mzp&sa=X&ved=2ahUKEwiA-sDlqf-TAxUa_rsIHfj4N0IQ3egRegYIAQgDEAI
https://www.google.com/search?q=bulgaria&kgmid=/m/015qh&sa=X&ved=2ahUKEwiA-sDlqf-TAxUa_rsIHfj4N0IQ3egRegYIAQgDEAQ


1° Anno di
Crescita

2° Anno di
Espansione

3° Anno
Pietra Miliare

4° Anno
Penetrazione di
Mercato

PRINCIPALI INFORMAZIONI FINANZIARIE
Le nostre proiezioni indicano una penetrazione di
mercato sempre più forte, guidata dalla domanda nel
settore dell'abbigliamento da lavoro e
dell'antinfortunistica. Sfruttando partnership
strategiche e ottimizzando le operazioni, prevediamo
un aumento sostanziale della quota di mercato nei
prossimi anni.

CRESCITA PREVISTA 
    E REDDITO TEMPORALE

Panoramica sulle
Proiezioni Finanziarie

Si prevede
un aumento
iniziale del
fatturato del
15%.

Crescita del
25% grazie
alle iniziative
di espansione
del mercato

Raggiungimen
to dell'obiettivo
di un aumento
del fatturato
del 30%.

Massimizzazione
della quota di
mercato e
consolidamento
dell’autorità del
brand
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IMPEGNO PER PRATICHE DI PRODUZIONE ETICHE

SOSTENIBILITÀ

MATERIALI ECOCOMPATIBILI

PROCESSI DI LAVORO ETICI

Il nostro impegno per la sostenibilità risiede nella
selezione rigorosa di prodotti realizzati con materiali
eco-compatibili. Privilegiando partner che rispettano
elevati standard ambientali e di sicurezza, garantiamo
che il nostro catalogo risponda alla crescente domanda
di soluzioni industriali responsabili.

Collaboriamo esclusivamente con produttori che
garantiscono rigorosi processi di lavoro etici e
pratiche lavorative eque. Questo assicura che ogni
articolo distribuito tramite la nostra piattaforma
provenga da una filiera in cui i lavoratori sono trattati
con dignità e rispetto
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COSTRUIAMO IL FUTURO 
DELLA SICUREZZA INSIEME

La nostra è una piattaforma progettata per abbattere le barriere tra
produzione e mercato finale. Grazie a una gestione snella dei dati,
offriamo ai nostri partner un canale preferenziale per raggiungere
clienti ad alto potenziale, garantendo la protezione dell'immagine del
brand. 
Non siamo un semplice rivenditore, ma un Hub Digitale pronto a
integrare il vostro catalogo e lanciare la promozione dei prodotti in
tempi rapidi. Il fornitore è il cuore della logistica e della qualità,
mentre INDARX si occupa del flusso d’ordini e di curare le
transazioni commerciali con il mercato di riferimento. 
Definiamo insieme i prossimi passi per avviare la nostra partnership.
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HUB DIGITALE PERFORMANTE NEI MERCATI
PROFESSIONALI



INFORMAZIONI DI CONTATTO
PER LA PARTNERSHIP

PIATTAFORMA E-COMMERCE UFFICIALE
INDARX-WORKWEAR.COM
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INDARX opera come un acceleratore commerciale
focalizzato sull'espansione di nuove sinergie distributive.
Integriamo la nostra esperienza digitale con la vostra
eccellenza produttiva per intercettare opportunità
premium di mercato e trasformarle in flussi costanti di
ordini.

sales@indarx-workwear.com
Visita la Piattaforma Digitale: indarx-workwear.com

Entità Giuridica Principale: Magic Deal ltd
35 Dunav Str, Oborishte

1000 Sofia - Bulgaria
P. IVA: BG207541754

Riservatezza e Proprietà Intellettuale
Questo documento contiene informazioni strategiche e commerciali di proprietà esclusiva di Magic Deal Ltd.
È vietata la riproduzione, la diffusione o l'uso non autorizzato, anche parziale, del presente materiale senza il

consenso scritto del Titolare. Tutti i diritti riservati © 2026 Magic Deal Ltd.

https://www.indarx-workwear.com/
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